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PRE REQUIS  

Etre titulaire d’un titre de niveau IV 

S'intéresser au secteur de l'immobilier  

 

 

OBJECTIFS PROFESSIONNELS 

• Evaluer les droits et biens immobiliers sur un marché donné  

• Promouvoir les biens ou les droits destinés à une clientèle  

• Analyser et évaluer la situation du client et du prospect  

• Négocier pour le compte des différentes parties en présence  

• Rédiger les principaux contrats inhérents aux activités de vente ou location 

immobilière  

• Maîtriser les incidences des actes juridiques dans chaque situation professionnelle 

 

 

MODALITÉS 

• Type de contrat : apprentissage 

• Durée de la formation : 24 mois 

• Rythme d’alternance : 2 jours au CFA, 3 jours en entreprise 

• Volume de la formation : 1350 heures (ajustable selon le positionnement) 

• Gratuité de la formation pour l’apprenti (le coût de la formation est intégralement pris en 

charge par l’OPCO) 

 

 

PROCÉDURE D’ADMISSION 

• Inscription : s’inscrire sur Parcoursup ou sur le site du CFA (de février à septembre). 

• Condition : présenter un profil en adéquation avec le projet professionnel retenu. 

• Processus : assister aux séances de recrutement en ligne et aux ateliers de recherche 

d’embauche (d’avril à septembre). 

• Début de la formation : mi-septembre.  

• Contrat : signer un contrat avant la mi-décembre, soit 3 mois après le début de la formation. 

 

FINANCEMENT 

• Coût : la formation est gratuite pour l’apprenti qui perçoit une rémunération. Elle est prise en 

charge par les OPCO selon la branche professionnelle. 

 

 

 

MÉTHODES UTILISÉES 

• Cours en face à face pédagogique, en présentiel et en distanciel en cas de fermeture du CFA 

pour cause sanitaire 

• Etude de cas 

• Ateliers de professionnalisation 
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• Travaux de groupe 

• Suivi pédagogique individualisé 

• Mise à disposition de ressources pédagogiques en ligne et au CDI 

 

MODALITÉS D’ÉVALUATION 

• Evaluation ponctuelle formative (devoirs sur table) + évaluation finale (certification en mai de 

la 2ème année) : une certification partielle est possible, toute note supérieure à 10 constitue un 

bénéfice durant 5 ans. 

• Equivalences : les titulaires des diplômes universitaires de technologie du secteur tertiaire sont 

dispensés des unités U1 (Culture générale) et U2 (Anglais) du BTS « Professions 

immobilières ». 

• Mises en situation professionnelles 

• Dossiers professionnels 

• Deux BTS Blancs par an (épreuves écrites et orales) 

 

ACCESSIBILITÉ 

• Lieu de formation : CFA des Petits Champs, Paris 75019 

• Métro : Buttes Chaumont (ligne 7bis) ou Pyrénées (ligne 11) 

• Accueil handicap : les locaux peuvent accueillir des personnes en situation de handicap 

(PMR), contacter notre référent handicap E. Girard : e.girard.petitschamps@gmail.com. Voir 

notre politique d’accessibilité sur notre site. 

 

 

BLOCS DE COMPÉTENCES 

 
CULTURE GENERALE 

Respecter les contraintes de la langue écrite 

Synthétiser des informations 

Répondre de façon argumentée à une question posée  

S'adapter à la situation 

Organiser un message oral 

 
LANGUE VIVANTE 

Compréhension de l'oral 

Production et interactions orales 

 
ENVIRONNEMENT JURIDIQUE ET ECONOMIQUE DES ACTIVITES IMMOBILIERES 
Appréhender l’environnement des activités du secteur de l’immobilier et leurs enjeux  

Identifier le cadre juridique des activités immobilières  

Caractériser le marché de l’immobilier  

Sécuriser au plan juridique les opérations immobilières  

Contribuer au développement d’une activité immobilière 

 
CONDUITE DU PROJET IMMOBILIER DU CLIENT EN VENTE ET LOCATION 

Développer le portefeuille de l’agence  

Conseiller le client dans ses choix et ses démarches  

Constituer le dossier en adéquation avec la situation du client  

Négocier dans l’intérêt des parties  

Transmettre au notaire un dossier conforme  

Guider le bailleur et le locataire dans la mise en œuvre du projet de location  

Établir les actes en lien avec l’opération  
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ADMINISTRATION DES COPROPRIETES ET DE L’HABITAT SOCIAL 

Distinguer juridiquement la copropriété des autres ensembles immobiliers  

Proposer un contrat de syndic adapté  

Conduire l’assemblée générale dans l’intérêt de la copropriété  

Assurer le suivi administratif et financier de la copropriété  

Mettre en œuvre la gestion des ressources humaines du syndicat des copropriétaires  

Mettre en œuvre un processus de prévention des conflits et des contentieux  

Gérer les conflits et les contentieux au sein de la copropriété  

Caractériser le logement social  

Accompagner le bénéficiaire du logement social dans son parcours résidentiel 

 
 

CONSTRUCTION D’UNE PROFESSIONNALITE IMMOBILIERE DANS LE CONTEXTE DU 

CHANGEMENT CLIMATIQUE 

Repérer les interactions entre les déséquilibres liés au réchauffement climatique et le secteur 

de l’immobilier  

Informer le client sur les nouvelles contraintes techniques et règlementaires  

Orienter le client vers des solutions d’adaptation du projet immobilier  

Accompagner le client dans les opérations « de construction  

Informer le client en matière de risque et sinistre lié au changement climatique  

Accompagner le client dans la prévention des risques et la gestion des sinistres.  

Repérer les spécificités d’aménagement d’un territoire donné et ses acteurs  

Prendre en compte les contraintes architecturales et d’urbanisme  

Accompagner le client dans la conclusion d’un acte de VEFA  

Caractériser un territoire dans sa dimension immobilière  

Dynamiser la relation client  

Concevoir et mettre en œuvre une communication externe accessible à tous les publics  

Construire son identité professionnelle, y compris numérique  

Concevoir un projet professionnel 

 

 
ÉPREUVES 
Toutes les épreuves sont en contrôle ponctuel en mai de la seconde année  
 
Culture générale : écrit 3hrs 
Anglais : oral 30 minutes 
Environnement juridique : écrit 3 hrs 
Conduite du projet immobilier : 3hrs 
Administration des copropriétés : 3hrs 
Construction d’une professionnalité immobilière : écrits 3 hrs + oral 30 minutes 

 

 

EMPLOIS CONCERNÉS 

• Agent immobilier 

• Administrateur de biens 

• Diagnostiqueur immobilier 

• Syndic de copropriété 
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POURSUITES D’ÉTUDES 

• La finalité du BTS Professions immobilières est l'insertion professionnelle. Cependant 

avec un bon dossier, il est possible de poursuivre en licence professionnelle du 

domaine immobilier ou en école spécialisée. 

• Responsable de programmes immobiliers (bac+ 3) 

 

 

 


